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Objectius:

Desenvolupar capacitats per internacionalitzar PIMES en un entorn global amb cultures empresarials
diverses.

Familiaritzar 'alumne amb l'operativa, técniques, documents i terminologia comercial i financera
del comerg exterior ~

Disposar de la informacio i les técniques necessaries per a la realitzacié d’'un Pla de Marketing i
estratégies eficaces i eficients i dirigir la seva execucio.

Desenvolupar activitats comunicatives. Recerca d’informacié, aprendre les implicacions de I'entorn.
Assumir rols dins les empreses.

Programa tedric:

1 - Introduccio: globalitzacié i liberalitzacié del comerg.

2 - L'empresa i el comerg internacional: una visié des del mén de les PIMES.
3 - Comercialitzacié internacional de productes.

4 - Contractacio internacional.

5 - El finangament de les operacions de comerg exterior i els mitjans de pagament i cobrament
internacionals.

6 - El transport i les assegurances en el transport a les transaccions comercials internacionals.

7 - Régim juridic duaner del comerg exterior,



Programa de practiques:
- Resolucio de casos practics i exercicis relacionats amb cada tema del programa tedric.

- Treball de recerca d'informacié o resolucit de situacions reals, amb exposicié publica i debat posterior.
Els treballs estaran lligats als exercicis comentats a les sessions tedriques.

Desenvolupament del programa al llarg del curs:
El desenvolupament del programa al llarg del curs es fara de la seglient manera:
Primera meitat del curs (part teérica).

Classes tedriques, il'lustrades amb la realitzacio de casos practics i exercicis basats en suposits
reals. Durant aquesta primera meitat del curs s'assignaran una série de textos /o documents als
alumnes que seran la base de les exposicions de la segona meitat del curs. A partir d’aquests
textos, els alumnes (organitzats en grups) hauran de fer una feina d'investigacié (guiada pel
professor) per ampliar i il-lustrar els textos assignats. Aquestes tasques d'investigacié poden ser
consultes amb empreses, treballs de cerca d'informacio, etc. També dedicarem algunes sessions
a explicar com s’ha de fer una exposicio.

Segona meitat del curs (part practica).

Els grups faran les exposicions a la resta de la classe com si es tractés d'una presentacio d'un
projecte del Departament Internacional als directius de I'empresa.

Només es valorara I'exposicié i no fara falta lliurar cap treball escrit. D’aqui la importancia de les
primeres sessions de classe on s’explicara com fer una exposicié. També portarem algun convidat
provinent del mén empresarial perqué ens expliqui les seves experiéncies professionals. -

Sistema d'avaluacid:

El 50% de la nota estard formada per la valoracid de I'exposicié. Es tindra en compte la capacitat
d'estructurar la presentacié i sintetitzar el contingut i les conclusions, aixi com de respondre a les
questions dels companys.

Laltre 50% estara format per la valoracio d’'un examen test de 40 preguntes relacionades amb els temes
tractats a classe.

Ambdues parts s’han d’aprovar per fer mitja.
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