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PROGRAMA DE TECNIQUES DE COMERC EXTERIOR

Professor/a: Antonio Cosgaya

Objectius:

Proporcionar una visié amplia del comer¢ exterideila internacionalitzacié de I'empresa des deit pu
de vista de les PIMES.

Familiaritzar I'alumne amb técniques, documengsiininologia lligats al comer¢ exterior.

Desenvolupar en I'alumne un seguit d’habilitats ooroatives.

Programa teoric:

1 - Introducci6: globalitzacio i liberalitzacié debmerg.

2 - L’'empresa i el comerg internacional: una vidés del mén de les PIMES.

3 - Comercialitzaci6 internacional de productesCGbntractacio internacional.

5 - El financament de les operacions de comergiexieels mitjans de pagament i cobrament
internacionals.

6 - El transport i les assegurances en el trangpled transaccions comercials internacionals.
7 - Régim juridic duaner del comerg exterior.

Programa de practiques:
Resolucié de casos practics i exercicis lligatagadema del programa teoric.
Treball d'investigacio, amb exposicié publica i deposterior.

Desenvolupament del programa al llarg del curs:

El desenvolupament del programa al llarg del carfaia de la seglient manera:

« Primera meitat del curs. Consistira en classes stratg, il-lustrades amb la realitzaci6 de casos
practics i exercicis. Durant aquesta primera maiglt curs s’assignaran una seérie de textos i/o
documents als alumnes que seran la base de lesigrps de la segona meitat del curs. A partir
d’aquests textos, els alumnes (organitzats en ghagan de fer una feina d’investigacio (guiada pe
professor) per ampliar i il-lustrar els textos gleehan estat assignats. Aquestes tasques d'igaeiti
poden ser consultes amb empreses, treballs de dénfarmacié a la biblioteca o a Internet, etc.
També dedicarem algunes sessions a explicar candg’lier una exposicio

« Segona meitat del curs. Els grups faran les exjposicles quals il-lustraran més ampliament i amb
més profunditat el tractat a la primera part desctNomés es valorara I'exposicio i no fara falta
lliurar cap treball escrit. D’aqui la importancia tes primeres sessions de classe on s’explicana co
fer una exposici6. També portarem alguns convigatvinents del mén empresarial perquée ens
expliquin les seves experieéncies amb el comergiexte

Sistema d’avaluacio:



El 20% de la nota estara formada per la valoragitexposicié.

L’altre 80% estara format per la valoracié d’'unmea test de 40 preguntes.
Caldra aprovar les dues parts perqué puguin féa mit
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